
Het Business Model Canvas
Versie nummer:

Business model canvas door:Business model canvas voor: Datum:
Nederlandse

www.businessmodelgeneration.com This work is licensed under the Creative Commons Attribution-Share Alike 3.0 Unported License.
To view a copy of this license, visit http://creativecommons.org/licenses/by-sa/3.0/ 

or send a letter to Creative Commons, 171 Second Street, Suite 300, San Francisco, California, 94105, USA.Vertaling door innovatiebureau SUNIDEE    www.sunidee.com

Wat zijn de kosten van de ontwikkeling? 
Wat zijn de belangrijkste vaste en variabele kosten na introductie?

Inkomstenstromen
Wat is het verdienmodel? 
Waar zijn klanten bereid voor te betalen?

Kanalen

Klantrelaties Klantsegmenten

 

 

 

 

 

Wie zijn de belangrijkste klanten 
en wat is hun behoefte?

WaardepropositieKernactiviteitenStrategische partners

Mensen en middelen

Kostenstructuur

Wat is het aanbod voor 
de klant? 

Welke mensen en middelen 
zijn intern nodig om het 
product succesvol te kunnen 
creëren, verkopen, leveren?

Wat zijn de noodzakelijke 
activiteiten om het product succesvol 
te kunnen creëren, verkopen, leveren?

Hoe worden relaties met klanten 
gelegd en onderhouden?

Welke externe strategische partners 
zijn nodig om het product succesvol te 
kunnen creëren, verkopen, leveren?

Hoe kunnen de klanten 
worden bereikt?


